	[image: image1.jpg]CMBNMPOMCTPON




	


Пресс-релиз,
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5 отличий покупателей квартир в московском регионе и Сибири
Группа компаний «Сибпромстрой», молодой игрок на московском рынке и 20 лет знаменитый в Сибири, делится интересными выводами о разнице между требованиями при покупке квартиры в Сибири и в Москве.
«Безусловно, московский и сибирский рынки в корне отличаются, и мы очень многое почерпнули этой осенью о москвичах, новых москвичах, и их приоритетах, - рассказывает Оксана Сторожук, руководитель подразделения ГК «Сибпромстрой», застройщика ЖК «Зеленогрдский». – В первую очередь, для нас удивительно было столь пристальное изучение московским покупателем застройщика «под лупой», настороженность при первом знакомстве, усиленное внимание к работам в России, репутации организации – эти шаги успешно прошел «Сибпромстрой» с его 20-летней историей и опытом возведения более 2 млн. кв. м. по всей России, но было неожиданно. В Сибири покупатели более внимательно изучают продукт, а не его изготовителя, «кто за строительством стоит». 
Второе отличие москвичей-покупателей от сибиряков в том, что жители столицы больше ценят «красоту», благоустройство территории, им важна «атмосфера» и комфортная среда для проживания, это не пустые слова для московского покупателя-2016. «Мы с этой задачей успешно справились, ГК «Сибпромстрой» позаботился о жителях «Зеленоградского» - придомовая территория в  этого ЖК - наша гордость, она оснащена огромными спортивными площадками, системой слежения за детьми, размечена элементами 3D Art, украшена картинами художников, в ней расположен двор без автомобилей, на территории комплекса располагаются специальные эко-контейнеры. В Сургуте покупатели менее требовательны при выборе придомовой территории, но, с годами любой застройщик в итоге предлагает все более интересные продукты», - говорит Оксана Сторожук.
Третье отличие – внимание к технологиям. Москвичи дотошно интересуются, из чего именно построены прочные уникальные дома, что это за запатентованные секреты.  Сибирская группа компаний возводит здания с применением уникального запатентованного технологического решения «Конструкция стены высотного здания» (автор патента — учредитель ГК «Сибпромстрой», Н. К. Сторожук). 
«В четвертых, московские клиенты удивляются, почему мы не торгуем недостроенным жильем – для местного рынка это норма, но не для сибирской компании. Принципиально не будем выставлять на торги неготовый продукт. На рынке недвижимости, например, известны ситуации, когда дом, построенный в 2010 году, не имеющий акта ввода, оказался слишком близко к зоне аэропорта, и был снесен».
Ну, и, безусловно, сибиряков больше, чем москвичей, интересует, как не замерзнуть суровой зимой. Именно с этой целью дома ГК «Сибпромстрой» одеты в «толстую шубу»: используется утеплитель большей, относительно норматива, толщины — 200 мм при нормативе для Москвы и Московской области в 160 мм, 180 мм — для Сургута. Дома «Сибпромстроя» имеют высокие теплотехнические характеристики и низкий уровень теплопотерь, соответствующий классу энергоэффективности «А» или «А+»: при нормативе теплопотерь для Сургута в 55 Вт/кв. м все здания имеют данный показатель на уровне чуть более 30 Вт/кв. м. и хорошо сохраняют тепло. Проект «Сибпромстроя» получил признание как профессионалов, завоевав первое место в конкурсе энергоэффективности ENES-2015, так и покупателей, которые экономят на жилищно-коммунальных услугах до 30% по сравнению с проживанием в квартирах аналогичной площади, но в других домах.
«А сходство покупателей из суровой Сибири и придирчивой столицы состоит в том, что все ценят качественные продукты по адекватным ценам, и «голосуют рублем», - резюмирует О. Сторожук.
